
Expecta�vas de vendas 

O Dia das Mães 2024 deverá movimentar cerca de 

R$ 262 milhões* em vendas no comércio do Espíri-

to Santo. Confirmada essa es�ma�va, o resultado 
representará um crescimento real em torno de 6% 
no faturamento em relação a 2023, sendo desta-

que entre as projeções dos estados brasileiros em 
termos de variação percentual, estando também 
acima da média nacional. 

Para atender à demanda sazonal na data come-

mora�va de 2024, os comerciantes deverão traba-

lhar com o quadro de funcionários existente e 
gerar mais 600 vagas temporárias no comércio do 

Espírito Santo.

De acordo com a Confederação Nacional do 
Comércio de Bens, Serviços e Turismo (CNC), em 
todo o Brasil , foi es�mado um avanço de 3,5% em 
relação ao ano passado, com faturamento de 
cerca de R$ 13,23 bilhões. Os estados de São Paulo 
(R$ 4 bilhões) e de Minas Gerais (R$ 1,4 bilhão) 
foram os destaques em termos absolutos. O levan-

tamento ainda es�mou que serão criadas 25,9 mil 
vagas temporárias neste ano no país para atender 
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Produtos 

O Dia das Mães é considerado o "Natal" do primei-

ro semestre para o comércio, devido a magnitude 
e a variedade de segmentos impactados por essa 

data comemora�va. Os produtos mais procurados 
no Espírito Santo serão do ramo de vestuário, 
calçados e acessórios, que devem responder por 
43,1% do faturamento, e perfumaria e cosmé�cos, 
representando 18,3% das vendas. 

 



Pesquisa do CNDL/SPC Brasil mostrou que 78% 
dos consumidores brasileiros devem realizar a 
compra de pelo menos um presente. Em média, o 
consumidor pretende comprar dois presentes para 
comemorar a data, com um valor de gasto médio 
de cerca de R$ 300,00. As lojas �sicas apareceram 
como o principal local de compra (74%), mas 37% 
pretendem fazer pelo menos uma das compras 
pela internet.

Nesse levantamento também chama atenção 
alguns aspectos do comportamento dos consumi-
dores, por exemplo, o fato de 32% das pessoas que 
pretendem ir as compras estarem com contas em 

atraso, sendo que 77% estão com nome sujo atual-
mente. Mais uma vez, o planejamento financeiro 
entra como ponto de atenção como forma de 
evitar impactos nega�vos futuros no orçamento 
da família. 

 

A data também é uma oportunidade para movi-
mentar a cadeia de serviços, especialmente os 
serviços de alimentação como bares e restauran-

tes, os salões de beleza e esté�ca, os passeios, 
entre outros.

       
https://portaldocomercio.org.br/economia/dia-das-maes-vendas-devem-sup
erar-r-13-bilhoes/
  
https://site.cndl.org.br/dia-das-maes-deve-movimentar-4021-bilhoes-de-reais-
no-varejo-78-dos-consumidores-pretendem-presentear-mostra-pesquisa-cndl
spc-brasil/
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Produtos

ro semestre para o comércio, devido a magnitude 

data comemora�va. Os produtos mais procurados 
no Espírito Santo serão do ramo de vestuário, 
calçados e acessórios, que devem responder por 
43,1% do faturamento, e perfumaria e cosmé�cos, 
representando 18,3% das vendas. 

Perspec�vas

Uma data comemora�va sempre tem o 
efeito de impulsionar as vendas do comér-
cio e dos serviços. Especialmente numa 
comemoração como o Dia das Mães, consi-
derada a segunda data mais importante 
para o comércio brasileiro, as pessoas não 
deixarão de consumir produtos relaciona-
dos. As condições de consumo estão um 
pouco melhores esse ano em relação ao 
ano passado, com desaceleração da infla-
ção e consequente queda nas taxas de 
juros, que aliviam o orçamento mensal das 
famílias. No Espírito Santo soma-se, ainda, 
o mercado de trabalho posi�vo, um dos 
fatores essenciais para segurança do con-
sumo. Os lojistas, por sua vez, devem se 
preparar para oferecer opções para todos 
os bolsos. As promoções com descontos e 
sorteios de brindes são estratégias de 
vendas muito u�lizadas nesse contexto. 

 


