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PARA O DIA DAS
MAES 2024
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Expectativas de vendas

O Dia das Maes 2024 devera movimentar cerca de
RS 262 milhdes* em vendas no comércio do Espiri-
to Santo. Confirmada essa estimativa, o resultado
representara um crescimento real em torno de 6%
no faturamento em relagcdo a 2023, sendo desta-
gue entre as projecdes dos estados brasileiros em
termos de variacdo percentual, estando também
acima da média nacional.

Para atender a demanda sazonal na data come-
morativa de 2024, os comerciantes deverao traba-
lhar com o quadro de funcionadrios existente e
gerar mais 600 vagas temporarias no comércio do
Espirito Santo.

De acordo com a Confederagdo Nacional do
Comércio de Bens, Servigos e Turismo (CNC), em
todo o Brasil , foi estimado um avanco de 3,5% em
relacio ao ano passado, com faturamento de
cerca de RS 13,23 bilhdes. Os estados de S3o Paulo
(RS 4 bilhdes) e de Minas Gerais (RS 1,4 bilhdo)
foram os destaques em termos absolutos. O levan-
tamento ainda estimou que serao criadas 25,9 mil
vagas temporarias neste ano no pais para atender

Produtos

O Dia das Maes é considerado o "Natal" do primei-
ro semestre para o comércio, devido a magnitude
e a variedade de segmentos impactados por essa
data comemorativa. Os produtos mais procurados
no Espirito Santo serdo do ramo de vestuario,
calcados e acessérios, que devem responder por
43,1% do faturamento, e perfumaria e cosméticos,
representando 18,3% das vendas.
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Pesquisa do CNDL/SPC Brasil mostrou que 78%
dos consumidores brasileiros devem realizar a
compra de pelo menos um presente. Em média, o
consumidor pretende comprar dois presentes para
comemorar a data, com um valor de gasto médio
de cerca de RS 300,00. As lojas fisicas apareceram
como o principal local de compra (74%), mas 37%
pretendem fazer pelo menos uma das compras
pela internet.

Nesse levantamento também chama atencao
alguns aspectos do comportamento dos consumi-
dores, por exemplo, o fato de 32% das pessoas que
pretendem ir as compras estarem com contas em
atraso, sendo que 77% estdao com nome sujo atual-
mente. Mais uma vez, o planejamento financeiro
entra como ponto de atencdo como forma de
evitar impactos negativos futuros no orgamento
da familia.

A data também é uma oportunidade para movi-
mentar a cadeia de servigos, especialmente os
servicos de alimentacdo como bares e restauran-
tes, os salGes de beleza e estética, os passeios,
entre outros.

Perspectivas

Uma data comemorativa sempre tem o
efeito de impulsionar as vendas do comér-
cio e dos servicos. Especialmente numa
comemoragao como o Dia das Maes, consi-
derada a segunda data mais importante
para o comércio brasileiro, as pessoas nao
deixardao de consumir produtos relaciona-
dos. As condi¢cdes de consumo estdao um
pouco melhores esse ano em relagcao ao
ano passado, com desaceleracao da infla-
¢do e consequente queda nas taxas de
juros, que aliviam o orcamento mensal das
familias. No Espirito Santo soma-se, ainda,
o mercado de trabalho positivo, um dos
fatores essenciais para seguranga do con-
sumo. Os lojistas, por sua vez, devem se
preparar para oferecer opgdes para todos
os bolsos. As promog¢des com descontos e
sorteios de brindes sdo estratégias de
vendas muito utilizadas nesse contexto.
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Sindicatos

https://portaldocomercio.org.br/economia/dia-das-maes-vendas-devem-sup
erar-r-B-bilhoes/

https://site.cndl.org.br/dia-das-maes-deve-movimentar-*°2'-bilhoes-de-reais-
no-varejo-7¢-dos-consumidores-pretendem-presentear-mostra-pesquisa-cndl
spc-brasil/
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