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O objetivo deste relatério é viabilizar o acompanhamento dos indicadores de endividamento e da capacidade
de pagamento das familias do Espirito Santo. Por meio desses dados é possivel avaliar o comprometimento da
renda das familias, o que, consequentemente, tem impactos no consumo futuro.

Resultados
Conforme é visto a seguir, a PEIC de outubro no Espirito Santo mostrou estabilidade no endividamento e recuo
na inadimpléncia.
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Em outubro, 88,6% das familias capixabas haviam assumido algum tipo de compromisso financeiro (endivida-
mento), 40,2% estavam com contas em atraso (inadimpléncia) e 22,8% afirmaram que - no préximo més —
também ndo terdo como pagar dividas atrasadas.

Em relagdo a setembro, o endividamento ficou praticamente estavel, com uma variagao negativa de 0,1 p.p.
(pontos percentuais). A inadimpléncia obteve um recuo de 0,4 p.p. O indicador que mensura o percentual de
familias que ndo terdo como pagar as dividas atrasadas no préoximo més subiu 0,8 p.p.

No segundo semestre de 2023, apesar de o endividamento ter oscilado pouco, a inadimpléncia aumentou. Em
relagdo a julho, o percentual de familias com contas em atraso subiu de 38,6% para 40,2% em outubro.

Em outubro de 2023, 87,3% das familias tinham o cartdo de crédito como principal compromisso financeiro,
como vem acontecendo desde 2011, quando esta pesquisa comegou a ser divulgada. Crédito pessoal (9,6%) e
carnés (9,3%) também se destacaram como relevantes.
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Tipos de compromissos financeiros
Out/22 e Out/23

Em outubro, 90,0% das familias capixabas com
renda de até 10 saldrios-minimos haviam assumido
algum tipo de compromisso financeiro (endivida-
mento), 45,5% estavam com contas em atraso
(inadimpléncia) e 27,3% afirmaram que ndo terdo
condicbes de pagar suas dividas nos proximos
meses.
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cartio de crédito
crédito pessoal

carnés

O grupo com renda familiar acima de 10 s.m. teve
um endividamento de 79,2% e inadimpléncia de
9,9%. Nessa faixa de renda, apenas 3,5% das fami-
lias afirmaram que ndo terdo condicGes de pagar
dividas em atraso nos proximos meses.

financiamento de carro
crédito consignado

financiamento de casa

No Brasil*, 76,9% das familias afirmam ter dividas a
vencer, o que representa a quarta queda consecuti-
va do ano e o menor volume de endividados desde
fevereiro de 2022.
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outras dividas/n3o sabe/n3o

O percentual de inadimplentes foi de 29,7%, ante
respondeu

30,2% em setembro deste ano e 30,3% em outubro
de 2022.

A seguir, outros aspectos do perfil do endividamen-
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Em outubro, as familias que assumiram obrigacdes inadimplentes por mais tempo. Esse indicador
financeiras comprometeram sua renda pelos proxi- acende um sinal de alerta, estando no maior nivel
mos 7,1 meses, sendo que tais compromissos da série histdrica. Em 2017, por exemplo, quando a

inadimpléncia era cerca de 60%, o percentual de
familias que afirmava ndo ter como pagar dividas
atrasadas estava em torno de 15%.

representam 29,8% da renda familiar. Ja dentre os
inadimplentes, o pagamento das dividas est3 atra-
sado ha 68,1 dias.

. . . . Para o comércio de bens, servigos e turismo, todo
A seguir, o perfil do endividamento das familias por
faixa de renda é apresentado.

esse cendrio pode ter impacto direto nas vendas e
requer esforcos na busca pela reorganizacdao das
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As familias de renda mais baixa s3o as que se encon-
tram em maior dificuldade, embora o endividamento
(familias com compromissos financeiros) esteja alto
para as duas faixas de renda. O Programa Desenrola
do governo federal, a queda nas taxas de juros e o
controle da inflagao ajudam o orgamento familiar, mas
ainda nao foram suficientes para reduzir a inadimplén-
cia.

De acordo com a pesquisa da CNDL?, boa parte da
inadimpléncia advém da falta de organizacdo entre
receitas e despesas. Outro levantamento da mesma
entidade® mostrou que 51% dos consumidores ndo
fazem controle de gastos.

Para o comércio de bens, servicos e turismo, esse
cenario pode ter impacto direto nas vendas. A reducdo
da inadimpléncia continua sendo um desafio impor-
tante, o que, com a chegada do final do ano, se torna
ainda mais relevante.

O ultimo trimestre € um momento de injecdo de
dinheiro na economia por conta do 132 salario e da
abertura de vagas temporarias, o que cria a possibili-
dade de as familias utilizarem parte dessa renda para
renegociar as dividas atrasadas. Conforme relatdrio
divulgado pela equipe Connect?, esta prevista a aber-
tura de 6.000 vagas temporarias de fim de ano nos
setores de comércio e de servigos no Espirito Santo.
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Opinido do
Empresariado
Capixaba

Segundo Wagner Corréa, superintendente da Fecomér-
cio ES e da CDL Vitdria, “as feiras de negociagdes de
dividas tém dois lados. Vocé consegue colocar uma
camada da populagdo que estava inadimplente de
novo no mercado. Todavia, a recorréncia desses feirdes
pode estimular a inadimpléncia. Porque parte das
pessoas pode pensar ‘eu vou comprar, ficar inadim-
plente e daqui a pouco negociar e ter o desconto’. O
cadastro positivo corrigiria essas condutas... pois ainda
gue vocé ndo esteja negativado, quando ndo se paga
em dia, o cadastro positivo oscila e a tendéncia é que
vocé tenha menos crédito... No Brasil, hd a necessidade
do amadurecimento do cadastro positivo. Também
vemos pessoas que estao entrando no cadastro negati-
vo ndo por comportamento inadimplente ao longo da
vida, mas por uma auséncia de prepara¢do para a
aposentadoria, por exemplo. ...voltando para os feirdes
de negociacao de dividas... a tendéncia é que o foco
mude para educacdo financeira, que é o que muda a
vida das pessoas. Nesses tipos de feirGes as pessoas
tém a possibilidade de recuperar crédito e também vao
passar por capacitacdo”.

Notas

¢ Endividamento: consumidores que declararam ter dividas
na familia (dividas com cheque pré-datado, cartdo de crédito,
cheque especial, carné de loja, crédito consignado, emprésti-
mo pessoal, prestacdo de carro e de casa);

e Inadimpléncia: consumidores com contas ou dividas
atrasadas no més;

¢ N3o terdo condicGes de pagar dividas: percentual dos que
afirmaram que ndo terdo condigdes de pagar as contas ou
dividas em atraso no préximo més.

¢ Os dados da pesquisa sdo coletados em dmbito nacional
pela Confederagdo Nacional do Comércio de Bens, Servigos e
Turismo (CNC) e disponibilizados as Federagdes estaduais
para a elaboracdo das analises de seus estados;

¢ A amostra é de, no minimo, 500 familias no fluxo
do municipio de Vitéria—ES (exceto pessoas de
outros estados);

¢ Pelo tamanho da amostra é possivel utilizar-se da inferéncia
estatistica, que consiste de um procedimento para fazer
generalizagbes sobre as caracteristicas de uma populagdo a
partir da informacdo contida numa amostra, para analisar sob
a Otica do Espirito Santo.

¢ A pesquisa para as Unidades da Federagdo é dividida em
duas faixas de renda: as que possuem renda familiar até dez
saldrios minimos e as que possuem renda acima de dez
salarios minimos;

e Essa pesquisa possui um més de defasagem.




